
Choisissez la gamme
adaptée à vos besoins :

6 logiciels de pointe pour gérer votre PME

DEMARRER
GammGamme Pre Praticatic

DEVELOPPER
GammGamme Cle Classiassicc

OPTIMISER
Gamme PRO et Réseau

Pack de Gestion
PRO v14

Découvrez une offre complète et évolutive pour maîtriser l’ensemble de votre activité. Réalisez 
l’intégralité de vos documents de vente et d’achat, transférez vos écritures en comptabilité et 
créez un historique administratif pour chaque salarié.

Compta PRO v14
Grâce à ce logiciel convivial et très puissant, effectuez 
vos traitements quotidiens (saisie, lettrage, déclaration 
de TVA…), gérez vos immobilisations et établissez votre 
Bilan et votre Compte de Résultat. Exploitez vos données 
grâce à la tenue d’une comptabilité analytique, à la 
gestion des budgets et aux prévisions de trésorerie.

Paye PRO v14
Etablissez votre paye effi cacement et rapidement 
grâce aux nombreuses attestations (d’employeur, 
Maladie-Maternité-Paternité, Accident du Travail...) 
et déclarations (DADS-U, DUE, DUCS...). Toutes vos 
démarches administratives sont facilitées et vous 
gagnez ainsi du temps pour vous consacrer pleinement 
au traitement des salaires.

Gérez simplement les amortissements et les cessions 
de vos biens d’équipement dans ce logiciel conforme 
à la réglementation CRC 2002-10 méthode simplifi ée. 
Créez vos fi ches d’immobilisations, de crédit-bail, vos 
composants et visualisez vos plans d’amortissement.

Gestion Commerciale PRO v14
Allez plus loin dans votre gestion, profi tez à la fois d’un 
logiciel puissant pour piloter l’ensemble de votre activité 
et d’un logiciel souple qui s’adapte aux spécifi cités de 
votre entreprise : gestion des achats, des ventes, des 
stocks, Gestion de la Relation Client, multi-devises.

Pack Juridique Pratic 2010
Consultez en quelques clics les explications des textes 
de lois et rédigez vos lettres et contrats grâce aux 
modèles pré-paramétrés et modifi ables sous Word.

Cartographie & Décisions PRO 2010
Localisez très précisément vos clients, prospects sur une 
carte de France et identifi ez les secteurs géographiques 
clés. Gérez très simplement les itinéraires de vos 
commerciaux puis réalisez des opérations marketing 
pour appuyer vos équipes terrain.

Immobilisations Classic 2010




